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m GENERICOS En el congreso de la patronal europea se recordd que recortar los
beneficios del sector compromete el desarrollo de los medicamentos mas caros

Biosimilares y complejos precisan
margenes suficientes, alerta la EGA

MARCOS DOMINGUEZ
redaccion@correofarmaceutico.com
Aumentar las cargas regu-
latorias a los medicamen-
tos geneéricos, y no incenti-
var a los fabricantes, puede
estrangular este mercado
que es vital para asegurar
la sostenibilidad de los sis-
temas nacionales de salud
en el continente. Este fue
uno de los mensajes princi-
pales que se desprenden de
la decimonovena Conferen-
cia Anual de la patronal eu-
ropea del genérico, EGA, ce-
lebrada la semana pasada
en Atenas, con el lema Anti-
cipando los retos del nuevo
entorno regulatorio y de
negocio.

Para Steven Simoens, ca-
tedratico de Farmacoecono-
mia de la Universidad de
Leuven (Bélgica), es impres-
cindible que exista una di-
ferencia de precio con res-
pecto al medicamento de
referencia. “La experiencia
europea nos muestra que es
algo necesario”, defiende.
La similitud en el coste que
propicia la regulacién espa-
fiola se trata de algo “muy
especifico, ya que en mu-
chos paises no la hay”.

Simoens, que presento en
Atenas su estudio sobre la
Provision sostenible de me-
dicamentos genéricos en
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Fuente: Simoens, Steven, “Sustainable provision of generic medicines in Europe’,

Europa, considera que no
hay una solucién tinica al
desarrollo del genérico en
cada pais, pero resalta que
seria vital que los plazos de
fijacion de precio y reem-
bolso se reduzcan, al extre-
mo de que en el caso de es-
tos productos “deberia ser
de forma inmediata”. En
este sentido, el avance que
puede significar la nueva
directiva europea de trans-
parencia (ver CF del 11-1I-
2013) es positivo pero tar-
dara en materializarse.
Por su parte, Beata Step-
niewska, directora en fun-
ciones de la EGA, destaca
que “es importante mandar

O Destacan la
contribucion a las
EFG de acortar
los plazos para

el precio y el
reembolso

el mensaje del valor de los
genéricos para garantizar
la sostenibilidad tanto a
corto como a largo plazo”.
Considera que operar con
margenes de beneficios mi-
nimos "hace peligrar las in-
versiones en productos
complejos y biologicos”, la
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siguiente meta de los fabri-
cantes de genéricos. Sin un
margen claro de beneficios
no se puede acometer dicha
empresa ya que estos pro-
ductos necesitan de mas
tiempo y dinero para su de-
sarrollo que un genérico. En
relacion a los biosimilares,
también destaca que han
crecido lentamente en Eu-
ropa “debido a las campa-
fias de desinformacion”.
Los dos principales pro-
blemas para su desarrollo
en Espaifia, explica a CF Vic-
tor Mendonga, responsable
de Politica Farmacéutica y
Economia de la Salud de la
EGA, han sido la falta de

politicas de informacion di-
rigidas a los profesionales
de la salud y el considerar
estos productos como el
equivalente bioldgico del
genérico

AGRUPACIONES HOMOGENEAS

En el primer caso destaca
que no es algo unico de Es-
pafia, sino que también
afectaria a la mayoria de
paises europeos. Sobre la
segunda cuestion, senala
que el uso de agrupaciones
homogéneas, con un 40 por
ciento de reduccidn en el
precio, no impulsara el
mercado. “Es necesario sa-
car a los biosimilares del
sistema de precio de refe-
rencia”, sostiene, a lo que
afiade la importancia de
“crear unas reglas especifi-
cas que incentiven estos
productos”.

Mendonga pone el ejem-
plo de Alemania, el pais eu-
ropeo donde gozan de una
mayor penetracion, que se-
ria debido a que se aplican
unos porcentajes obligato-
rios de prescripcion sobre
el total. También sefiala al
Reino Unido como pais
ejemplar, “donde se ha in-
crementado en un 40 por
ciento el nimero de pacien-
tes tratados gracias al uso
de estos productos”.



